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Diisseldorfer Inmobilienprojekte mit Strahlkraft standen bei allen diesjahrigen Veranstaltungen des
Interdisziplindren Immobilienstammtischs Rhein-Ruhr im Fokus, zuletzt das Vorzeigeobjekt ,ECLIPSE" am Kennedydamm.

uch fir die Immobilienwirtschaft sind die Zei-
Aten herausfordernd: Energiekrise, steigende

Zinsen und Baukosten, Lieferengpéasse, Fach-
kraftemangel sowie Klimaschutz sind Themen, welche
alle Beteiligten der Branche essenziell beschéftigen.
Max Schultheis, Senior Director bei CBRE, weil3: ,Umso
groRer ist der Bedarf, Akteuren aus den unterschied-
lichsten Bereichen eine Plattform flir personlichen Aus-
tausch zu bieten." Schultheis vertritt als City Lead die
Region Dusseldorf und Rhein-Ruhr fur CBRE - dem auf
den Umsatz bezogen weltgro3ten Immobiliendienst-
leistungs- und Investmentunternehmen im gewerbli-
chen Immobiliensektor, das malgeschneiderte Ser-
vices flir den gesamten Lebenszyklus von Immobilien
bietet.

Angesichts der vielen drangenden Fragen der Bran-
che rechnete Max Schultheis daher mit viel Zuspruch
anlasslich des 53. Interdisziplindren Immobilienstamm-
tisches Rhein-Ruhr - und er sollte nicht enttduscht wer-
den: Zusammen mit Martin Ritterbach, Leiter der Spar-
te Immobilien von Arcadis Deutschland GmbH, einem
weiteren globalen Dienstleistungsunternehmen, hatte
er fur Anfang November erneut zu der renommierten
Veranstaltung im traditionsreichen Industrie-Club Dus-
seldorf eingeladen - und die Beteiligung war groRer
als je zuvor.

Mehr als 120 geladene Gaste folgten der Einladung
und machten bei exzellenter Bewirtung durch den In-
dustrie-Club bis in den spaten Abend nachhaltig Ge-
brauch von der Gelegenheit zum Netzwerken. Sehr
zur Freude von Max Schultheis, der den Stammtisch
2006 zusammen mit Martin Ritterbach aus der Taufe
gehoben hatte. Inzwischen hat sich die Veranstaltung
als fester Bestandteil im regionalen Jahreskalender der
Immobilienwirtschaft etabliert: ,Wir haben viele Teil-
nehmer, die seit Beginn regelmaBig dabei sind, und
jedes Mal dirfen wir auch wieder neue Gaste begru-
Ben. Denn Kontakte zu kniipfen, Bekanntschaften und
Freundschaften zu schlieBen und sich auszutauschen
- das sind die ursachlichen Zwecke unserer Treffen”,
erklart der 65-jahrige Immobilienexperte Schultheis, der
auf eine internationale Karriere als Architekt und Immo-
bilienberater zurtickblicken kann und seit 2017 fir CBRE
in leitender Funktion tatig ist. Und zwar wieder in seiner
Heimatstadt Dusseldorf.

,,er bleten den
verschiedenen
Akteuren der

Immobilienwirtschaft
eine Plattform —
dadurch ist
die Veranstaltung

thematisch genauso
vielfiltig wie
unsere Teilnehmer.“

Max Schultheis
City Lead Diisseldorf & Rhein-Ruhr
der CBRE GmbH

Beim Immobilienstammtisch, zu dem die Gaste vier-
teljahrlich personlich eingeladen werden, geht es aber
keinesfalls nur um Smalltalk. Hier sind schon viele
Ideen entstanden und konkrete Projekte angeschoben
worden", betont Max Schultheis. Das ist vor allem dem
interdisziplinaren Ansatz zu verdanken, der den Blick
Uber den Tellerrand ermaglicht: ,Wir achten darauf,
dass maglichst alle Sparten der Immobilienwirtschaft
vertreten sind: Projektentwickler, Investoren, Bestands-
halter, Architekten, Ingenieure, Bauunternehmer, Pro-
dukthersteller, Juristen, Banker, Asset-, Property- und
Facility-Manager sowie Kommunikationsberater und
Medienexperten®, erlautert Schultheis.

In der Regel erhalten bei jeder Veranstaltung zwei bis
drei Teilnehmer die Gelegenheit, sich, ihr Unternehmen,

ihre Projekte und/oder besondere Themen in Form
von Kurzvortrdgen vorzustellen. Wir bieten den
verschiedenen Akteuren der Immobilienwirtschaft
eine Plattform - dadurch ist die Veranstaltung the-
matisch genauso vielfaltig wie unsere Teilnehmer”,
sagt Schultheis. ,Vom Kkleinteiligen Wohnungsbau
bis zum grovolumigen Biirokomplex ist alles denk-
bar" Auch Projekte jenseits von Arbeit und Wohnen
sind willkommen: ,Ein Teilnehmer stellte uns sei-
nerzeit die Entstehung der Kdlner Zentralmoschee
vor, andere referierten zu sportlichen Initiativen der
Branche anlasslich der jahrlichen Immobilienmesse
EXPO REAL", restimiert der CBRE-Experte.

Da die Veranstaltung coronabedingt fiir zwei
Jahre pausieren musste, standen bei den drei Ver-
anstaltungen im Jahr 2022 Dusseldorfer Projekte
mit besonderer Strahlkraft im Vordergrund: Im
Mai referierte Peter Knopf, Geschaftsfiihrung der
CENTRUM Holding Deutschland GmbH & Co. KG,
zur Entstehung des Projektes Ké Bogen II, und im
August stellte Benjamin Biehl, Leiter der Nieder-
lassung West der Hines Immobilien GmbH, die
geplante Neuentwicklung der Konigsallee 37, dem
ehemaligen Commerzbank-Gebaude, vor.

Bei der aktuellen Auflage des Immobilienstamm-
tisches stand erneut ein besonderes Vortragsthema
auf dem Programm: Stefan Mihling, geschaftsfih-
render Gesellschafter des Dlusseldorfer Projekt-
entwicklers ,die developer” stellte sein soeben
beendetes Vorzeigeobjekt am Diisseldorfer Kenne-
dydamm vor: das Burohochhaus ,ECLIPSE", in das
die Wirtschaftsprifungs- und Beratungsgesell-
schaft Pricewaterhouse Coopers (PwC) einziehen
wird. ,Das Projekt besticht als vertikal angeordneter
Campus, durch den sich lebendige Atrien wie eine
Helix ziehen", beschrieb Muhling. Nach seiner Fer-
tigstellung bildet dieses markante Gebaude eine
neue Landmarke am nordlichen Eingang Dissel-
dorfs.

Max Schultheis und sein Mitstreiter Martin Rit-
terbach streben noch viele Veranstaltungen dieser
Reihe an: ,Wir wollen die 100 vollmachen!" Zusam-
men mit den anderen Gasten freuen sie sich bereits
auf die nachste Veranstaltung im Frihjahr 2023.
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